
长沙银行智能存款如何“智”造快乐？

三湘征信

祁东联社在农村布放的助农终端深受农民喜爱

商业银行何种情况

能查询个人信用报告？

■

通讯员

禹晖

易女士因单位人事调动 ，需

查询个人信用报告 ，想偷懒找在

某商业银行的朋友代查信用报

告 。 朋友告诉她 ，商业银行在无

业务办理需要的情况下 ，没有权

限查询信用报告 ，建议易女士到

人民银行所设网点查询 。 易女士

将信将疑 ，是不是朋友嫌麻烦故

意找了说辞 ？

在易女士就近查询的网点 ，

人行工作人员告诉她 ，正如上述

商业银行员工所说 ，商业银行查

询信用报告有严格的法律 、制度

规定 。 《征信业管理条例 》规定 ，

向征信机构查询个人信息的 ，应

当取得信息主体本人的书面同

意并约定用途 。 《个人信用信息

基础数据库管理暂行办法 》规定

了查询的用途

:

（

1

）审核个人贷款 、贷记卡 、

准贷记卡等业务申请的 ；

（

2

） 审 核 个 人 作 为 担 保 人

的 ；

（

3

）对已发放的个人信贷进

行贷后风险管理的 ；

（

4

）法人或其他组织的贷款

申请或其作为担保人 ，需要查询

其法定代表人及出资人信用状

况的 。

其中 ，第 （

3

）种用途 ，即商业

银行查询信用报告用于 “贷后风

险管理 ”的 ，该银行可经您一次

授权在信贷业务结清前依据需要

进行多次查询 。 对于其他三种用

途 ，您的一次授权 ，商业银行只可

查询一次 。

商业银行查询的信用报告为

“银行版 ”信用报告 ，不展示除查询

机构外的其他贷款银行或授信机

构的名称 ， 目的是保护商业秘密 ，

维护公平竞争 。

本报提醒 ，信用报告含有许多

个人信息 ，请妥善保管 。 如您同本

例易女士一样 ，需将信用报告交给

他人使用 ，建议您与使用者书面约

定用途 。 如果您认为征信机构或者

信息提供者 、信息使用者侵害了您

的合法权益 ，可以向当地人民银行

征信管理部门投诉或直接向人民

法院起诉 。

生活中总有一些抓狂的时刻

~

存了三年的定期，还有两月到期，

有急事必须提前支取， 定期收益变活

期，损失有点大，蓝瘦

~

怕遇事儿，留着钱备用，结果完全

木有用，看着卡里的活期利息，香菇

~

现在，完美的解决方案来了———

BCS

部落最强存款神器

快乐智存·随心取

&

快乐智存·

随手存

1

、这么棒的神器，怎么存呢？

起存额度低，智能管理

快乐智存·随心取： 单笔

1000

元

起存，上不封顶，不设存期，最长可持

有

5

年，自主按笔存入，满

5

年后进入

新一轮计息周期。

快乐智存·随手存：首次办理需要

签约， 签约后活期余额大于留存金额

500

元的部分自动享受智能计息。

2

、怎么办理呢

?

开通便捷，渠道多样

办理介质：

长沙银行芙蓉借记卡、存

折、

e

钱庄

e

账户均可办理。

办理渠道：

长沙银行网点柜面 、网上

银行、

e

钱庄均可办理。

3

、怎么取呢？

随时支取、马上到账

4

、还有什么优点呢？

0 风险：

快乐智存·随心取

&

快乐智

存

.

随手存均属于储蓄存款，享受存款保险

制度保障。

0费用：

没有任何费用。

中信银行与ofo签署战略合作协议

开启共享经济迭代合作模式

“中信银行和

ofo

小黄车一

样 ，都致力于让世界没有陌生的

角落。 ”

4

月

13

日，中信银行副行

长郭党怀在双方全面战略合作

发布会上这样说 。 在他看来 ，

ofo

小黄车努力使人们的出行没有

陌生的角落 ，而中信银行长期以

来推动普惠金融 ，以金融产品和

服务没有陌生的角落为目的 ，正

是因为理念上的一致 ，双方决定

开启全面战略合作 ，使共享经济

的生态圈更加丰富。

中信集团业务协同部总经理

苏国新介绍说 ，中国 “十三五 ”规

划中提出了 “创新 、协调 、绿色 、

开放 、共享 ”五大发展理念 ，创新

也一直是中信集团至为宝贵的

优良传统和文化基因 ，而中信银

行一直是集团创新基因的承传

者与践行者。 中信集团全力支持

中信银行与

ofo

小黄车以实际行

动践行 “创新 、协调 、绿色 、开放 、

共享 ”五大发展理念 ，也支持中

信银行与更多领先的市场创新

企业合作共行。

郭党怀表示 ，

2015

年 ， 中信

银行制定了三年战略规划 ，确定

了建设 “最佳综合融资服务银

行 ”的战略愿景 ，随着技术迭代

速度的加快和新兴产业的不断

出现 ，中信银行在自身创新基因

的推动下 ， 不断创新产品和服

务 ，同时与越来越多的创新性公

司合作 ， 共同推动社会的进步 。

中信银行希望借助这样的合作 ，

将普惠金融的产品与服务 ，以共

享经济的模式传递到更多的角

落，传递给更多的人。

ofo

创始 人 兼

CEO

戴 威 也

表示 ，传统的银企合作 ，以银行

提供融资服务和资金管理为目

的 ，或者合作双方互相引流 。 而

中 信 银 行 与

ofo

的 全 面 战 略 合

作 ，具有迭代意义 ：是从理论 、战略

到经营模式 ，甚至到社会公益层面

的全面合作。

作为全球第一个无桩共享单车

出行平台 ，

ofo

小黄车首创了 “无桩

单车共享 ”模式 ，通过连接和共享

自行车的理念 ，为用户提供更便捷

高效 、 更绿色环保的出行服务 ，有

效满足用户 “最后一公里 ”出行需

求。自

2015

年

6

月上线以来，

ofo

已

成为国内规模最大 、 覆盖最广 、市

场占有率最高的共享单车平台 ，已

连接了超

250

万辆共享单车， 为全

球

53

座城市超过

3000

万用户累计

提供了超

5

亿次出行服务。

据了解 ， 中信银行与

ofo

小黄

车将共同发挥各自优势 ，向双方客

户提供广泛而有效的金融产品和

服务 ，并积极探讨其他创新业务领

域 ，合作内容包括但不限于押金监

管、 支付结算、 跨境金融 、 资金托

管 、授信支持 、联名借贷合一卡 、市

场营销 、公益活动等 。 其 中 ，中 信

银行将针 对

ofo

小黄车骑 行 客 户

量 身 定 制 专 属 借 贷 合 一 联 名 卡 ，

符合中信 银 行 信 用 评 级条件的联

名卡新客户可享免

99

元押金骑行

ofo

小黄车 ， 联名卡同时具备借记

卡 、信用卡功能 ，可以实现客户联

名卡内资金的生息 、 理财等功能 ，

并为骑车人免费提供人身意外保

障保险 ，提供全方位 、多层次的金

融服务。

同时， 双方将携手助力社会公

益 ， 中信银行与

ofo

小黄车共同出

资成立 “温暖每个角落 ”公益基金 ，

双方合作每新增一个联名卡客户 ，

中信银行和

ofo

小黄车将代表客户

捐出

1

元钱， 专项用于帮助贫困地

区孩子读书 、上学 ，走出大山 ，看到

更精彩的世界。

（中信银行衡阳分行供稿）
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建行祁东支行投放近 3 亿元支持归阳工业园建设， 为园区企业累放“助保贷”1.58 亿

元，助力企业轻松融资，目前园区企业已进入良性运营轨道———

4亿余元为归阳工业园助跑

■

文

/

图 本报记者

张建新

通讯员

文新华

4

月的祁东归阳工业园四处涌

动 着 春 的 气 息 ， 一 排 排 现 代厂房

鳞次栉比， 厂房里热热闹闹的生产正

在进行中……

这里， 在祁东县委、 县政府的大

力扶持下， 在建行祁东支行等金融机

构的大力支持下 ， 园区每天都在发

生变 化 。 近 年 来 ， 祁 东 建 行 投 放

近

3

亿 元 支 持 园 区 建 设 ， 为 园 区

内企业累放 “助保贷 ”

1.58

亿元 ，

帮 助 企 业 轻 松 获 得 融 资 ， 有 力 支

持了园区建设和招商引资 。 目前 ，

园 区 企 业 已 进 入 良 性 运 营 轨 道 ，

建 行也没有一笔不良贷款 ， 实现双

赢。

近 3 亿元贷款投放， 园区

建设如火如荼

归阳工业园地处湘江中上游， 泉

南 、 祁永 、 娄衡高速 ， 湘桂高铁 、

S317

线等国 、 省道穿园而过 ， 湘江

千吨级货运航道通江达海， 交通区位

优势明显。

2009

年

7

月 ， 归阳工业园正式

奠基， 根据产业规划， 将形成以食品

加工为主导产业 ， 同时兼顾发展电

子、 信息、 机械加工、 新材料及生物

医药的产业发展模式 。

2015

年 ， 被

纳入省级园区管理平台。

早在园区动工建设时， 建行祁东支

行就对园区进行大手笔信贷投放。 该行

为园区投入资金

2.95

亿元 ， 其中标准

厂房建设资金贷款

2

亿元， 去年为祁东

经济开发区建设投资有限公司的归阳污

水处理厂项目贷款

9500

万元。 目前该

行正在为祁东县归阳粮食购销有限责任

公司办理贷款

980

万元。

在祁东建行的大力支持下， 目前归

阳工业园已有

49

家企业签约入园。 祁

东明鑫实业有限公司、 湖南万祺科技有

限公司、 湖南尚鑫新材料科技有限公司

等

14

家企业已建成投产， 年生产总值

达

30

亿元 ， 每年税收约

1.4

亿元 。 五

个 “园中园” （湘南机电园、 台湾工业

园、 不锈钢产业园、 新材料产业园、 食

品加工园） 已成雏形。

由于归阳工业园基础设施和投资环

境的日趋完善，

2016

年

12

月， 中国智

能手机发展

10

年高峰论坛在归阳工业

园举行， 其中不乏

Apple

、 三星、 富士

康、 比亚迪、 复旦大学等高端品牌、 研

发企业和高等院校参加。

1.58 亿元“助保贷”助力企业

轻松融资

在归阳工业园内， 湖南万祺科技有

限公司生产的胶带被唯品会、顺丰快递、

加多宝、王老吉等诸多品牌看上，很快确

立合作关系。

“怀胎十个月零一天， 生出来了，没

有建行的 ‘助保贷’， 可没有这样的速

度。 ”该公司管理人员陈立帮介绍，厂房

自

2015

年

8

月

8

日建立，

2016

年

6

月

9

日就落成开工， 自动工起就与建设银行

祁东支行打交道，贷款

980

万元。

建行祁东支行行长何永红告诉记

者，落户归阳工业园处于成长期的企业，

受土地、建设、房产等手续不完善影响，

企业融资常因担保不够而被银行拒之门

外，由于缺乏足额抵押物，经常面临融资

困境。而申请“助保贷”后，企业只需提供

贷款额度

4%

的助保金 （贷款还清后退

2%

）及

40%

抵 （质 ）押物即获得全额贷

款，可随借随还，循环使用，灵活满足企

业短、小、频、急的融资需求，减轻融资成

本负担，促进企业发展。

“行长称我们为‘开荒牛’，最初一个

人，现在员工有

50

余人。 ”陈立帮笑呵呵

地与何永红说道，“二期工程可望年底开

始，能进一步帮助解决就近就业，还请银

行继续支持！ ”

与该行保持良好关系的不止这一

家，“助保贷”惠泽园区众多企业。福鑫不

锈钢管门业董事长周青平属于退伍军人

创业， 每产一吨钢材需要三吨钢材的资

金周转， 也是通过 “助保贷” 平台贷得

1450

万元。 湖南尚鑫新材料科技有限公

司已用“助保贷”贷款三次，目前贷款余

额为

1200

万元。

“助保贷”在祁东的推行受到祁东县

委县政府的高度重视，去年

8

月，该县将

风险补偿金从设立时的

1000

万元增加

至

2000

万元。

“助保贷” 何以在园区如此受欢迎？

园区相关负责人分析认为， 申请 “助保

贷”业务比其他信贷业务更加快捷方便，

仅需两周就可以完成贷款审批和发放，

及时满足企业的融资需求， 对于续贷企

业，在贷款到期前，园区助保金管理中心

采取提前审批企业贷款资格， 符合条件

后，在企业还清贷款当天或一星期内，即

获得贷款，降低贷款过桥成本。

截至

2016

年底，建行祁东支行两年

时间为园区

9

户企业发放“助保贷”贷款

累计

15850

万元， 贷款余额

8940

万元，

目前助保金余额

2000

万元。 “助保贷”成

为政府金融创新和招商引资一张名片。

归阳工业园内生产的胶带已获得诸多品牌商认可

祁东县金融机构一方面依托助农终端支持农村电商发展，一方面采用“分贷统还”方式为

企业贷款，帮助发展电子商务———

让农产品搭上“互联网 +”快车

■

文

/

图 本报记者

张建新

通讯员

何源 谭娟

近年来，祁东农村电商快速发展，

逐步改变了农村地区一贯以来的交易

方式和支付环境， 也改变了银行在农

村的金融服务。 瞄准农村电商发展的

好行情，祁东县农村信用联社（以下简

称“祁东联社”）积极构建线上电子化

服务网络， 布放助农服务终端帮助村

民实现“农产品进城，工业品下乡”，还

用“分贷统还”模式为龙头企业发放贷

款， 在帮扶贫困户的同时助力企业发

展电商。与此同时，农行祁东县支行不

断拓展惠农通功能， 与祁东县农民伯

伯电子商务公司签订全面合作协议，

做大做强电商平台。

祁东联社多种方式支持农

村电子商务发展

提起祁东农村电商， 新丰果业要

算“老手”了。 早在

2005

年，该公司尝

试跨界电子商务， 网上主页曾先后四

次改版 ，

2012

年正式组建电商产业

部， 探索进行

SEM

、

SNS

及各大专业

平台电商推广。

据该公司电商经理刘小伟介绍，

早年主要侧重于平台建设与推广，这

两年才显现效益。去年，他尝试将枣果

做精装版，每盒

1.25

千克装，售价

128

元。 定位以都市白领为主要客户群体

后，这种个头以

8

克以上为标准，个头

均匀、色泽鲜艳的枣果极受欢迎，在平

台上销售

360

万元。

“我们的酥脆枣在湖南省电商扶

贫展销活动中还获得销量冠军。”刘小

伟说， 有赖于祁东联社采用 “分贷统

还”方式为新丰果业发放贷款，在帮贫

困户解决就业、享受分红的同时，还助

推了电子商务平台的发展。

无独有偶。 祁东联社以同样的方

式为吉祥食品发放

1300

万元产业扶

贫贷款。

2016

年，该公司在阿里巴巴

平台上销售黄花菜突破

4000

万元，让

祁东黄花菜 “飞” 入更多都市人的餐

桌。

记者采访中还了解到， 祁东联社

联袂电商渠道设立助农金融服务站，

把服务站作为小额支付结算、 金融消

费者权益保护和扶贫政策宣传的综合

平台建设。

在白鹤街道办事处花塘村农村淘

宝服务站，站长周胜平告诉记者，去年

12

月，祁东联社在这里布放助农服务

终端，农民可以网上缴费、存取款，家

里的蜂蜜、红薯粉、菱角、土鸡蛋在农

村淘宝服务站售出去后， 也能很快拿

到现钱。 去年，该站为农户卖了

3000

斤红薯粉 ， 其中最大一户就单卖了

1000

斤。

祁东联社电子银行科技部经理周

文亚告诉记者， 目前该联社已安装

了

50

台助农终端 。 在农村电商交

易中 ，可以通过它转账 ，单 笔

2000

元 ，每天最多可达

1

万元 。 据统计，

电商交易量已有

9279

笔，金额达

307

万元。

农行“惠农通”助推农村电

商做大做强

“有了惠农通， 乡亲们网上购物、

网上销售农产品方便多了！”祁东县洪

桥镇曹西村村民何勋高兴地说。

何勋是祁东县农民伯伯电子商务

公司的一家经销商。去年进驻后，他在

网站上提供自己经营的农产品。 由于

网站支付功能仅限于第三方支付，乡

亲们接受程度不高，效果不是很好。农

行“惠农通”与“农民伯伯”电商服务站

对接后，大大解决了何勋的难题，现在

乡亲们在网站上看中商品后， 服务站

商户帮助客户下单， 客户再利用惠农

通交易转账付款给商户 ， 大大提高

了网站交易量和乡亲们参与度 。 自

从开通 “惠农通 ”一年时间以来 ，何

勋 商 户 经 销 点 通 过 惠 农通 结 算 的

交易量为

1812

笔 ， 金额达

23 0600

元 ， 交易金额占该服务站交易量的

70%

以上。

“惠农通”不仅可以帮助乡亲们购

物，还能帮助乡亲们赚钱。以前农民种

植黄花菜主要是通过集市卖到市场，

或者低价每斤

20

元左右卖给收购商。

有了“农民伯伯”网站后，乡亲们可通

过网站经销点代购，每斤以

35

元卖到

全世界。 如何将网上卖出的钱转给农户一

直是制约该项业务发展的瓶颈 ，“农民伯

伯

+

惠农通”解决了这一问题，可直接帮助

农民线上销售，线下收款。 目前，通过“惠

农通 ” 付款 ， 农民伯伯经销点总计帮助

8000

余农民每月销售黄花菜金额达

2600

元

/

人。

记者了解到，祁东县农行已与农民伯

伯的

68

个商户交易点全面合作， 并引入

农行“

E

农管家”等一系列电子支付渠道，

助推农村电商做大做强。

今年一季度 ，祁东县农行惠农通交

易笔数为

48.47

万笔 ，是去年全年交易

笔数的

2.2

倍 ， 跃居市农行系统 第 一

名 。 实现中间业务收入

21876

元，同期增

加

11932

元。

广告


