
连日来

，

南岳农商银

行各支行组织网点工作人

员将社会保障卡送到村

组

，

由村干部通知村民先

到村委会领取卡片

，

再通

知其择日到相应的支行进

行激活修改密码

。

这样不

仅方便了村民领卡

，

而且

缩短了村民在网点等候的

时间

，

此举大大提高了网

点的工作效率和客户的满

意度

。

罗山清 摄

谁说只有存款才能生息

？

其

实

，

投资金条也能生利

。

长期以

来

，

黄金作为重要的保值增值产

品备受关注

，

一场场

“

抢金

”

事

件的出现

，

都能成为黄金市场的

焦点话题

。

而

5

月

9

日起

，

招商

银行将隆重推出

“

招行金

”

创新

产品

———“

金生利

”，

让你真正享

受到黄金投资升值的乐趣

。

存着也能生

“

利息

”

长期以来

，

由于黄金的特殊

性无法定价

，

所以黄金多无法生

息

。

而即将亮相的招行的

“

金生

利

”

产品

，

可以解决黄金不生息

的问题

。

何为

“

金生利

”？

招商银行

衡阳分行理财经理杨磊介绍称

，

“

金生利

”

指招商银行在约定的

销售周期内向其个人客户销售带

有

“

招行金

”

品牌标志的实物贵

金属产品

，

客户延期提货并获得

招商银行提供的延期提货补偿收

益的业务

。 “

金条存在银行就会

生

‘

利

’”。

他解释称

，

这是招行

推出的一种新投资获利方式

，

市

民购买标准规格整数克数金条

后

，

由银行保管

，

到期后提取高

于标准整数规格的金条

，

购买克

数越大

， “

利

”

越高

。

简单地

说

，

就是用更划算的价格买到更

高克重的黄金

。

以

“

金生利

”

产品为例

，

市民支付等同于

50

克

“

招行金

”

投资金条的购买价格

，

延期

1

年

多提货

，

对应的延期提货补偿为

2%

，

即客户到期获得的金条克

重增加了

1

克

，

由于该克重不足

以单独制作一根金条

，

故将其和

原来的整数标准克重金条合并为

51

克

。

这样无形中生

“

利

”

了

。

节约黄金保管成本

如今

，

许多市民购买黄金后

遇到了保管麻烦的问题

，

怎样能

轻松解决呢

？

据了解

，“

金生利

”

也

可以解决这个烦恼

。“

买了金条还

要考虑存放问题

，

如果存银行保

险箱一年就需要

100

多元

。”

大部

分市民坦言

，

黄金存放问题是考

虑是否购买黄金的因素之一

。

如

今

，“

金生利

”

马上可以解决这个

麻烦的问题

。“

市民购买黄金后于

约定到期日再提货

，

不仅可以避

免保管不当的风险

，

还能节约存

放实物黄金的成本

。”

杨经理解释

说

。

据了解

，“

金生利

”

产品工艺精

良

，

属于招商银行自有品牌金

，

品

质和到期兑付都由招商银行保证

和严格把关

，

在上网还可随时查

询

，

质量绝对保证

。

到期

“

免提货

”

回购

解决了黄金生息和保管问

题

，

那么黄金回购问题是否也能

解决呢

？

其实

，

这点不用担心

。

据了解

， “

金生利

”

可办理

“

免

提货

”

到期回购

。

产品提货日到期后

，

市民还

可根据当时市场的情况

，

选择是

否办理回购

。

这一期的

“

金生利

”

产品的销售周期是

5

月

9

日至

13

日

，

假设客户在销售期第一天

（

5

月

9

日

）

购买

，

那么在

2017

年

6

月

15

日到期提货日即可办理提

货

，

中间实际间隔

401

天

。

到期

后

，

客户可在招行网点办理

“

免

提货

”

到期回购业务

。

这样实现快捷

“

变现

”

的灵

活方式

，

市民不用再担心黄金出

售渠道问题

。

但需要注意的是

，

该产品在到期提货日之前不允许

提前支取

，

也暂不提供质押贷款

的融资服务

。

目前

，

黄金相对于其他投资

品的抗风险优势明显

，

黄金应该

成为我们每个家庭资产的标准品

和压仓石

！

理由有四

：

1

、

与权益

资产

、

美元资产相比

，

黄金与其

负相关度较高

，

是均衡投资分布

、

规避单一资产波动风险的有效工

具

；

2

、

黄金具备稳定的购买力

，

能抵御通货膨胀

，

黄金相对人民

币的购买力十年间翻了一倍

；

3

、

黄金作为非主权资产

，

是真正的

国际硬通货

，

历经各种历史事件

的考验

，

可以有效对冲地缘政治

风险

，

今年的这波上涨即是显例

；

4

、

实物黄金可以作为传家的资

产

，

无论是传承还是随身携带

，

从私密性

、

安全性到通用性都是

其他资产难以比拟的

。

小康社会

，

家家皆需有块金

！

所以招行

“

金

生利

”

产品值得关注

。

（

周 琴

）

招行“金生利”： 存银行会生利的金条

炒股资金存哪里

工商银行“存管通”来帮您

股市跌宕起伏

，

入市闲置资

金怎么办

？

随时要买股票

，

理财产

品期限太长怎么办

？

快来办理工

商银行针对第三方存管个人客户

推出的

“

存管通

”

产品

，

投资资金

立享定期利率上浮收益

，

安全

、

方

便

、

无限制

，

不要再犹豫了

！

工商银行

“

存管通

”

是为第三

存管个人客户提供的专属金融增

值服务

。

客户签署

“

存管通

”

后

，

工

行将根据客户从券商证券资金账

户转回工行结算账户并成功留存

的活期存款

，

按照央行

1

年期定期

基准利率上浮

20%

给客户计息

，

活

期存款立享定期利率上浮收益

。

按

照当下央行一年期利率

1.75%

上

浮

20%

计算下来

，

您的

“

存管通

”

账

户活期存款收益立即从

0.35%

变

成

2.1%

，

整整

6

倍的增值

。

开与不开

“

存管通

”，

您的收

益相差多少

？

算一算就能一目了

然

。

假设您有

30

万元资金在股

票市场里投资

，

市场涨涨跌跌

，

如

果一年里有

40

天的

“

空仓期

”，

再

有

90

天的

“

半仓期

”，

放在平时

，

您在银行账上的这部分资金的利

息只有

245

元

，

那么如果开通

“

存

管通

”，

您的收益就是

1467

元

。

让

收益轻松高出

1222

元

！

也就是说

，

您在

“

存管通

”

账

户上的钱越多

，

存的时间越长

，

闲

钱生钱就会越多

。

再来举个例子

：

假设客户签订存管通协议的

活期账户里有余额

10

万元

，

余额

保持不动

，

计息天数

30

天

，

央行

1

年期定期利率

1.75%

，

人民币活期

利率

0.35%

。

则存管通收益如下

：

第 一 笔 活 期 存 款 利 息

：

100000×30×0.35%/360=29.17

第 二 笔 存 管 通 增 值 利 息

：

100000×30×(1.75%×1.2-0.35% )/

360=145.83

存管通最终收益

=29.17+145.

83=175

工商银行

“

存管通

”

签约账户

资金不冻结

,

存取非常便利

，

在股

市正常的工作时间内

，

资金可以

随时划转

，

无任何限制

，

不影响您

的股票投资

。

工商银行的任一网点或网上

银行均可办理

。

详情请咨询工商银行服务热

线

95588

或工商银行衡阳分行辖

属各营业网点

。

中 国 工 商 银 行 网 站

www.

icbc.com.cn

服务热线

95588

湖南和信投资担保有限公司

严控风险确保业务稳健发展

湖南和信投资担保有限公司

作为融资性担保机构

，

始终坚持

稳健经营的理念

，

持续优化经营

管理架构及专业技术人员配置

，

强化业务经营全流程风险管理机

制

，

确保公司稳健

、

可持续发展

。

三年来累计为地方中小企业及投

资者担保投融资逾

2

亿元

，

所有

服务合作的借款对象均生产运转

正常

，

无一拖欠投资人与出借方

本息

。

理念先行

。

公司实行现代化

企业制度

，

实现了所有权和经营权

分离

，

强化经营层主体责任

，

对可

能出现的交易风险控制在萌芽期

。

通过决策层和经营层充分分析揭

示金融风险存在的内涵

，

制定相应

的风险防控措施

，

将

“

不贪大求全

、

不急功近利

、

不见利忘义

”

的经营

理念在业务发展中落实

，

确保了公

司发展步入良性轨道

。

风控落地

。

公司为筑牢风险

防控的基础

，

首先构造业务流程

与风险控制机制

；

建立保前调查

、

保中风险评价

、

保后跟踪检查及

审

、

保

、

偿分离等制度

；

明确保前

调查人员对资信调查和评估的真

实性

、

准确性负责

；

风险防控人员

对业务的合规性

、

风险可控性负

责

；

审批人员对审批结果及整体

担保风险措施的可行性负责

。

从

而形成相互配合

、

层层制约

、

责任

明晰的风险管理机制

。

其次是加

大对全员的培训力度

，

汇编

《

投融

资担保政策规章制度

》，

公司人手

一份

，

持续不断从经营管理理念

、

业务操作技能

、

资信收集甄别方

法

、

风险识别评价

，

风险控制和分

散等方面对员工进行培训

，

逐步

建立起一支适应业务发展及风险

管理到位的专业队伍

，

由此实现

公司业务发展的平稳可控

。

管理到位

。

公司针对金融行

业的具体特征

，

在业务经营管理

中力求精细化

、

责任化真正到位

。

在投融资担保服务合作对象资信

清楚

、

资金效益可行的基础上

，

特

别关注其资金需求

、

现金流产生

及控制等关键环节管理

，

采取账

户双控

，

现金流按月测试

、

按旬调

度

、

全面共建匹配的管理手段

，

确

保投融资金本息的按时足额兑

付

。

这一做法同时促进了投融资

合作对象经营管理水平的提高

，

有效防止资金的跑冒滴漏

。

到目

前为止

，

公司与其服务合作对象

实现账户双控全覆盖

，

逐户建立

现金流台账并按月预测分析

、

按

旬调度配置

。

风险控制和经营管

理的联动到位促使公司业务良性

循环

，

自身信誉不断提升

。

（

周金花

）

刷农行高端卡，购车险最高 6.4折优惠

农行衡阳分行财富管理中心率先在湖南省农行系统掀起盖头， 为高端客户提供品质服务

■

文

/

图 本报记者 张建新

出行机票难订

，

呼叫一下你

的农行私人银行财富顾问

，

专享

机场贵宾服务

；

出差在外临时召

开会议

，

告诉你的农行私人银行

财富顾问

，

马上为您安排商务会

场

……

没错

，

只要您是农行私人

银行客户

，

这些品质服务都可尽

情享受了

。

4

月

29

日

，

农行衡阳分行

财富管理中心正式亮相

，

作为湖

南省农行系统首家地级市财富管

理中心

，

它的正式营业开启了衡

阳农行高端客户服务新篇章

。

专家团队为贵宾客户提

供

“

私人订制式

”

金融服务

财富管理中心是现代商业银

行财富管理业务的专业化服务平

台

。

随着经济社会的高速发展

，

家庭财富持续增长

，

对银行财富

管理业务提出了新要求

。

随着金

融需求的多元化

，

衡阳农行也在

不断创新服务模式

，

尽力满足客

户需求

。

近年来

，

农行衡阳分行各项

业务取得长足发展

，

主要经营指

标均进入全省和同业先进行列

。

特别是在服务高端客户方面

，

今

年一季度

，

该行个人贵宾客户增

量居全省农行系统榜首

。

4

月

底

，

农行衡阳分行财富管理中心

应运而生

。

在明亮宽敞的财富管

理中心

，

客户可享受

“

一对一

”

咨询服务

、

财富规划

。

据介绍

，

衡阳农行财富管理中心具有活动

策划

、

客户服务

、

培训推广

、

价

值创造四大职能

，

通过专业的

CFP

国际金融理财师组成的专

家团队

，

为全行贵宾客户提供理

财规划

、

资产配置

、

财产传承

、

健康养生等量身订制的金融服

务

。

财富顾问李文霞告诉记者

，

这里有传统产品如结算

、

结售汇

等

，

客户资产达到一定标准手续

费可全免

；

还有私人银行部的产

品研发中心为客户定制的收益高

的理财产品

。

客户若需咨询

，

能

提供股东解禁

、

法律税务

、

新三

板上市等资讯服务

；

在跨境金融

服务上

，

对留学

、

移民等均有投

资前准备

、

投资后保障等能力

。

农行衡阳分行行长伍小荣表

示

，

将以财富管理中心成立为契

机

，

紧跟时代脉搏

，

紧扣客户需

求

，

不断提升自身专业素质和服

务技能

，

着力打造

“

1+1+N

”

客户服务模式

，

构建产品创新与

客户服务并举

，

理财顾问与客户

经理联动的立体化服务体系

，

将

高端客户服务工作做实做好

、

做

出成效

、

做成品牌

。

增值服务

+

优 惠 多 多

，

让您的生活更有品质

农行衡阳分行财富管理中心

主要服务于

300

万以上的高端客

户

，

致力于用专享产品打造专享

服务

。

记者了解到

，

该中心产品多

样

，

增值服务也可圈可点

。

譬如

客户想畅快出行

，

有出行管家提

供机场贵宾服务

、

机票预订

、

酒

店预订

、

道路救援

、

保险保障服

务等

；

想拥有一个高端社交圈

，

社交管家已打造青年领袖

、

投资

理财

、

运动休闲

、

健康养生四大

俱乐部

，

目前衡阳正在筹建运动

俱乐部

，

还有红酒

、

雪茄品鉴等

休闲服务

；

想为健康做个评估

，

健康管家可提供高端体检

、

中医

问诊

、

导医导诊

、

预约挂号

、

住

院预约等服务

。

此外

，

一系列优惠举措为高

端客户带来福利

。

在衡阳

，

只要

有农行私人银行卡

，

就可自然成

为尊然白金信用卡客户

，

最高享

100

万元信用额度

；

只要持有农行

私人银行卡

、

钻石卡

、

白金卡

，

可享受高铁站免费停车

、

机场

1

元停车优惠

；

刷农行信用卡在长

沙某指定酒店吃自助餐

，

周三或

周六可

“

两人同行一人免单

”；

目

前衡阳农行还与两家高端影院展

开了合作

，

刷农行高端卡还可享

受

1

元或

10

元观影

、

汽车行

10

元洗车等优惠

。

让众多高端客户

满意的是车险保费优惠

，

使用农

行

ETC

卡购车险最高可享受

6.4

折优惠

。
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活动当天

，

来自省分行私人银行部的财富顾问对该中心服务进行宣讲

。


