
■通讯员 陈雪贵 唐 欢

本报讯

近日，衡东农商银行成功

争取衡东县城市建设投资开发有限公

司专项资金

4.76

亿元，助力衡东农商银

行

2017

年一季度开门红。

衡东农商银行与衡东县城市建设

投资开发有限公司是战略合作单位，经

过积极的接洽与协商，双方就衡东县城

市建设投资开发有限公司综合养老及

城市停车场建设专项债券签署了募集

资金专项账户监管协议，整个项目总投

资

12

亿元， 近日

4.76

亿元专项项目资

金成功存入该行监管专户。

■通讯员 彭 弯

本报讯 2

月

27

日，农历二月初二，

是俗称的“龙抬头”，中信银行衡阳分行

白沙洲支行盛装开业。 作为中信银行在

衡阳地区开设的第四家综合性支行，它

进一步完善了衡阳的网点布局， 在争夺

地区战略资源上勇猛发力。

自

2016

年

7

月

28

日试营业开始，中信

银行衡阳分行白沙洲支行就以高规格的软

硬件设施、细心独到的“中信服务”

,

一步步

获取客户的支持和信任。 开业当天，支行立

足客户营销推出了“进门有礼、开卡有礼、积

分有礼、抽奖有礼”等开业四重好礼回馈新

老客户，前来参观和办理业务的客户络绎不

绝。 支行有独立宽敞的专属停车场，整洁大

气的营业厅，靓丽的“中信红”，客户纷纷对

支行的软硬件设施及优质服务赞不绝口。

下一步，该支行将乘着开业的春风，按

照上级行的部署，发挥大雁精神，以支持当

地经济建设为已任， 为广大客户提供专业

化、个性化、综合性的优质金融服务，以“建

设最佳客户体验银行”为目标，力争将该行

打造成为地区商业银行的领头雁、标兵行。
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生活因金融而美好
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■通讯员 何 源

本报讯

截至

1

月底， 祁东县信用

联社各项存款余额达到

90.35

亿元， 较

年初增加

3.64

亿元， 继续领跑全县金

融机构。 按照目前递增态势， 其年内存

款余额有望突破

100

亿元大关。

为抢抓黄金时间节点， 去年

11

月

初 ， 县信用联社即争先及早着手部署

“两节” 营销拓展行动。 在全辖网点换

着新年喜庆 “红装” 的同时，

492

名农

信人撸起袖子加油干， 节前慰问和客户拜

访的脚步比以往更快、 更勤。 根据区域服

务半径， 城区网点与财政局、 新区医院及

中心市场等重点客户群体对接 “贷” 动项

目， 乡镇信用社与村支两委携手 “农” 情

扶贫， 在以优质满意度维护存量客户的同

时， 也以良好体验度吸引了潜在客户。 据

统计， 共维护个人高端客户

824

户

,

稳住

新开对公存款客户

460

户， 引入异地他行

客户

181

户。

而在营业时间 ， 无论是轮值大堂经

理的迎宾指引 ， 还是当班柜员的问候相

迎 ， 举手投足间更传递着贴心细致的温

度。

1

月起， 全辖提前进入 “春节备战”

模式 ： 增加养老保险专窗 ， 缩短排队等

候时间 ； 大堂经理值守岗位 ， 缓解柜面

业务压力 ； 正月初二率先开门营业 ， 假

日期间日均营业时间达

8

小时以上……

全社储蓄存款环比增加

3.81

亿元， 占全

县新增储蓄存款的

21.27%

， 其中城西信

用社等

5

家网点超额完成竞赛任务 ， 实

现新年 “开门红”。

产品简介：

连贷通是通过发放新贷款结清原

到期贷款的形式，允许客户继续使用农

业银行贷款的短期流动资金融资产品。

产品功能：

主要满足小型和微型企业客户“续

贷”融资需求，有效解决小微企业“融资

贵”的问题。

服务对象：

生产经营正常，有“续贷”融资需求

的小型和微型企业。

产品特点：

降低融资成本

符合条件的小微企业可循环使用

贷款资金，节省融资成本。

办理方式多样

企业可根据经营需要选择流动资

金贷款、简式贷、智动贷等单项产品进

行融资。

担保方式灵活

可采用抵押担保 、质押担保 、保证

担保等多种担保方式办理业务，担保方

式灵活多样。

具体操作事项：

（一）贷款额度如何确定？

根据借款人自身经营状况、实际资

金需求、还款能力、抵押担保等因素合

理确定贷款额度，最高不超过原贷款融

资金额。

（二）续借贷款的期限如何确定？

贷款原则上不超过

1

年，且不超过

原贷款期限，同一客户连续办理连贷通

业务的次数不得超过

2

次。

（三）贷款利率如何确定？

按农业银行有关规定确定，原则上

不得低于原贷款利率。

2

月

28

日上午，华融湘江银行衡阳

分行财富管理中心正式开业。 历时一年

的筹备，这家风格典雅、容颜精致的经营

机构在掀开红盖头后，赢得满座喝彩。

这里，除了提供投资理财、资产管理

规划之外， 服务还将延伸到高端客户的

生活领域，比如帮他们安排子女教育、家

庭成员健康管理等， 一心打造全方位的

管家式服务。

分区明显，被赞“低调有内涵”

走进该行财富管理中心， 马上有员

工过来微笑致意，这里便是客户迎宾区，

提供预约接待服务， 方便客人随时办理

任何银行业务。再往前走是财富分享区，

配有舒适的沙发、 先进的投影仪和音响

视频系统。

“开业后，我们马上将举办有关证券

投资、留学移民、保险和养生的讲座，客

户在这里能享受财富保值增值服务。”该

中心工作人员介绍。

网银体验区是该中心的特色服务功

能区，在这里，贵宾客户可用网银购买理

财、基金、大额存单、定期存单等各类金

融产品，也可以汇款、转账、缴费支付，方

便又快捷。

在业务洽谈区， 设有四个独立贵宾

理财室，可为客户提供产品咨询、财务分

析与规划、投资建议等一对一服务。工作

人员了解客户资金及收支情况和理财目

标后，为客户设计理财规划书，并跟踪执

行情况， 根据客户有关情况变化及时调

整理财规划内容。

财富管理中心还设置了客户休憩

区，设有茶室、书画室、杂志书籍阅览处

等，为贵宾提供更高端的增值服务。这里

将定期举办文化沙龙，例如茶道、书法、

绘画、 阅读分享等各种活动。 据了解，

3

月

2

日下午， 该中心将举办一场书法沙

龙；

3

月

7

日下午， 将举办插花艺术活

动。

“整体设计是庄重又低调的，饰品摆

放有中国味， 符合成功人士那种沉稳的

范，还是相当有内涵。”在参观了一圈后，

该行贵宾客户李女士如是感叹。

注重私密，为客户财富增值护航

在高净值客户数量持续增长下， 该行

财富管理中心应运而生， 满足对高端客户

在财富增值、家业传承、健康管理、子女教

育等领域的需求。

目前， 该行财富管理中心专属产品有

专属理财产品和定制， 按照客户对期限和

收益率要求进行产品量身定制， 财富增值

和灵活性两不误。还有高端保险产品，基于

客户及其家庭成员子女成长保障、 意外健

康保障、养老保障、财产责任保障、资产保

全及流动性管理、 资产传承等重点保险需

求，通过整合合作的保险产、寿、健康等多

家公司具有竞争力的保险产品组合和贴合

客户特定重点保障需求的特色化保险产

品， 在全行范围内提供一站式保险服务体

验。此外，还有家族信托、资产管理计划、全

球资产配置、信用卡绿色通道、专属信用额

度及利率优惠。

财富管理中心服务有专属理财投资顾

问，可为客户提供投资、消费、度假、教育和

退休养老的精心安排； 打造优越专属的私

人空间， 提供丰富及时的财经资讯和信息

服务，定时提供股市、汇市等方面的投资分

析报告， 提供专属保险箱服务和私人银行

卡卡号定制服务， 客户能根据自身喜好指

定部分卡号段号码。高端客户还专享

ATM

转账、电子渠道转账、柜面转账、个人

US鄄

Bkey

使用等费用全免服务；专属贵宾服务

拨打私人银行客户贵宾专线，享受

24

小时

全程人工辅助、专属便捷的服务。

增值服务还延伸到高端客户的生活领

域。譬如出行，可以享受全球（含国内）主要

机场的标准化头等舱休息室候机服务；在

国内

24

家高铁站享受标准化休息室候车

服务。 譬如旅行，可根据客户需求，构建一

对一旅行创意规划、 管家式旅行全程管理

和高尚旅行社交圈，打造高品质与全方位、

专业化与个性化的高端定制旅行生活。

特色服务还体现在健康管理上，该行可

为客户提供全国数百家三甲医院的专家预

约服务， 让全国顶级专家团队解决健康问

题。服务项目包括诊前精确分诊、客户沟通、

治疗策划、现场全程导医、诊后取药送药、健

康关怀等服务。还能根据客户的特殊健康需

求提供非门诊时间看诊、 夜间急诊陪同、紧

急就医等人性化服务。

开业当天，该行财富管理中心提供的增值服务获得不少客户青睐。

华融湘江银行衡阳分行财富管理中心开业了，为高端客户提供财富保值增值服务———

来，到这里为钱袋子找个“财富管家”

■文 / 图 本报记者 张建新

祁东县信用联社：

存款余额突破 90亿元

资金连续贷

周转更方便

衡阳农行“连贷通”助力企业融资

衡东农商银行：

实施战略合作

吸存 4.76亿

广告

中信银行衡阳白沙洲支行盛装起航


